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Rk LA Rk Mundo País 2019 2018 % Var Total LA

1 16 Brasil 74,106        72,174        2.7% 1.18% 45.93%

2 25 México 30,495        27,866        9.4% 0.48% 17.73%

3 36 Chile 13,185        13,868        -4.9% 0.21% 8.82%

4 38 Argentina 9,346          12,119        -22.9% 0.15% 7.71%

5 43 Colombia 9,119          9,224          -1.1% 0.14% 5.87%

6 51 Perú 4,230          3,916          8.0% 0.07% 2.49%

7 60 Ecuador 1,797          1,693          6.1% 0.03% 1.08%

8 62 Panamá 1,568          1,570          -0.1% 0.02% 1.00%

9 66 Uruguay 1,554          1,490          4.3% 0.02% 0.95%

10 70 Costa Rica 1,426          1,345          6.0% 0.02% 0.86%

11 73 Rep. Dominicana 1,362          1,203          13.2% 0.02% 0.77%

12 72 Trinidad y Tobago 1,359          1,215          11.9% 0.02% 0.77%

13 81 Guatemala 978             932             4.9% 0.02% 0.59%

14 84 Jamaica 870             840             3.6% 0.01% 0.53%

15 85 Bahamas 830             800             3.8% 0.01% 0.51%

16 86 Islas Caimán 829             795             4.3% 0.01% 0.51%

17 88 Cuba 758             732             3.6% 0.01% 0.47%

Otros países 3,334          3,415          -2.4% 0.05% 2.17%

Total LA 157,146     155,197     1.3% 2.5% 98.8%

Total Mundial 6,292,600  6,149,020  2.3%

Latinoamérica % / 2019Primas en millones USD

Latinoamérica

Fuente: Swiss Re (Sigma 4/2020) 
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Fuente:  Superintendencia de Seguros de República Dominicana y Meraki Consultores LLC





Covid-19: Reporte de perdidas 
aseguradores y reaseguradores

Fuente:  ReInsurance News / Agosto 2020 Fuente:  ReInsurance News / Febrero 2021



Fuente:  Swiss Re Institute

146.3

154.1

143.4



Rk Reasegurador Loss Ratio Expense ratio Combined ratio

1 Swiss Re Ltd. 74% 32% 107%

2 Munich Re 65% 34% 99%

3 Hannover Rück 67% 30% 96%

4 SCOR S.E. 67% 33% 99%

5 Berkshire Hathaway Inc. 89% 22% 110%

Resto de 50 67% 28% 96%

Combined Ratio 2018

Rk Reasegurador Loss Ratio Expense ratio Combined ratio

1 Swiss Re Ltd. 80% 32% 111%

2 Munich Re 67% 34% 101%

3 Hannover Rück 69% 30% 99%

4 SCOR S.E. 68% 31% 99%

5 Berkshire Hathaway Inc. 87% 25% 112%

Resto Top 50 68% 28% 95%

2019Combined Ratio

¿2020?



¿Qué esperar del 
mercado reasegurador, 
ante esta situación?

¿Y como esto, 
impactara su industria?

Escenarios futuros 
muy complejos…



Algunas implicaciones en el sector de (Rea)seguros …

Reducción dramática en su flujo de caja,  

Mayor precaución en la constitución de reservas,

Reducción en las Tasas de Interés, mayor presión sobre resultados 
financieros 

Inclusión y/o aclaración de nuevas clausulas “enfermedades 
infecciosas”



Resultados técnicos comprometidos (incluso antes del COVID)

Jurisprudencias erráticas y/o inexperta,  

Evaluación de nuevos potenciales de perdidas

• Alto potencial de perdidas por eventos de motín (SRCC) 

• Riesgo Moral - Fraudes

• Aumento de las demandas por D&O

• Riesgos cibernéticos

Algunas implicaciones en el sector de (Rea)seguros …



Coberturas de “Motín, disturbios laborales y daños
maliciosos”

• Los reaseguradores han colocando mayor énfasis en 
el control y cobro de esta cobertura,

• Incorporación de limite de cesión a las cedentes y 
control de cúmulos

• Incorporación de limite x evento / Cesión  para la 
cobertura y/o reinstalaciones limitadas (sublímite)

• Incorporación de deducibles para la cobertura

• Mayor énfasis en aplicación de políticas de suscripción, 
en especial en giros de alta exposición como por 
ejemplo: Supermercados, Centro Comerciales, riesgos 
de gobierno, tiendas de electrónicos y similares



Aumento de precios 
en el reaseguro en 

toda la región.

Reaseguro 
Contractual Reaseguro 

Facultativo

Retrocesiones

Ajustes Condiciones Cualitativas



Soft Market Hard Market

Fuente:  Guy Carpenter



Fuente:  Guy Carpenter



Riesgo Moral

En periodos de 
presión económica, 
hay mayor potencial 

de perdida por 
eventos siniestrales 

“intencionales”



Capacidad de 
Reaseguro

Importante cambios en 
la distribución de la 
capacidad para la 
transferencia de 
riesgos, producto de 
altos potenciales de 
perdida y deficiencia en 
la tasa original. Antes

Mucha Capacidad

Ahora

Capacidad Selectiva

Regresan los “Shortfall”

Mayor presión sobre el 
Coaseguro

Nuevas Restricciones



Aumento en el riesgo 
de contraparte

La escasez o mayor 
restricciones en las 
capacidades, abre la 
puerta a colocaciones 
“desperadas”, 
aumentado el riesgo de 
contraparte.



Recomendaciones

 Es fundamental, generar mas eficiencia en la 
cadena de valor y los servicios.

 Anticípese a sus renovaciones (FAC /TTY) de 
seguro, no espere a ultimo momento.

 Es necesario, estar informados y entender lo 
que esta pasando, para poder brindar un 
asesoramiento con profundidad de la situación

 Desarrolle su capacidad de anticipación

 Escuche activamente y entienda al nuevo 
cliente, ante las nuevas realidades



Recomendaciones
 Trabaje en sus acumulaciones para identificar 

sus riesgos y vulnerabilidades.

 Disciplina Técnica, tenga la capacidad de poder 
medir cada pieza de negocio que ingresa a su 
empresa, y verificar si esta crea valor o 
destruye valor a sus accionistas.

 Nuevos productos “Si”, pero lo mas importante, 
optimice sus canales de distribución.

 Evalué el riesgo de contraparte, en toda la 
cadena, Asegurado – Cedente - Reasegurador

 Fundamental que las empresas, incorporen la  
Big Data e Inteligencia Artificial
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